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Kort om Rexorgruppen

• Tydligt fokus – affärssystemet för konsulter.

• Komplett molnbaserat affärssystem – för större 
konsultföretag och advokatbyråer - med komplexa 
behov.

• Utvecklat på 2020 talet med spetsteknik.

• Två varumärke – samma källkod.

• Bred ägarkonstellation och lång erfarenhet samt 
djup kunskap om konsultföretagets behov och 
önskemål.

 



Etablerade på marknaden

• Bevisad funktionalitet och stabilitet.

• Självklart finns vi i Sverige – närmare bestämt i Stockholm 
och Malmö. 

• Egna konsulter och supportpersonal.

• Våra servrar har blågul hemvist, för ditt företags trygghet. 

• Närmare 6000 användare (nov 2025).

• Marknadsledare avseende större advokatbyråer i Sverige.





Även 2024 Nordiskt tillväxtcertifikat
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Allt på ett ställe

• Komplett affärssystem för konsultföretag och 
advokatbyråer – från tid/projekt till huvudbok.

• Bättre överblick, tydlig verifieringskedja 
och full spårbarhet. 

• Ett enda gränssnitt – dator, mobil, surfplatta.

• Roll- och regelbaserat behörighetssystem.

• Nyttiga kopplingar till utvalda proffs.

• En enda support- och förvaltningsorganisation.

• Språkstöd – svenska & engelska



Kunden är kung – i alla fall hos oss

• Lyssna, lära – och agera.

• Årliga användarmöten.

• Ditt företags dag.

• Utvecklingsråd.

• Nyhetsbrev – tips och tricks.

• Webbinar och presentationer.

• Svensk support.



Daniel Björkman

Sigma Technology



FRÅN VISMA 
PX TILL REXOR



Valet av Rexor
• Pilot med ett bolag inom Sigmakoncernen 2022

• Matchning mellan våra krav och Rexors 
funktionalitet föll väl ut

• Förtroende för Rexor som leverantör

• Beslutsunderlag togs fram och godkändes av 
ledningen

• Fullständig marknadsanalys gjordes ej



Varför byta 
från PX?
• PX utvecklades inte längre 

• Gränssnittet upplevdes som föråldrat 
"25-åringar har svårt att förstå att man skall klicka på 
disketten när man sparar…"

• Svårt, dyrt och krångligt om vi ville göra någon 
anpassning eller integration.

• Leverantörsfakturor i separat system (Visma DCE)

• Under 2022 började vi på Sigma Technology att titta på nytt 
system.

• Avvaktade under 2023 då vi startade många nya bolag 
precis efter pandemin som tog mycket kraft för 
ekonomiavdelningen



Erfarenheter 
och lärdomar
• Viktigt med engagerad och tillgänglig leverantör. 

Snabba svar på frågor. 

• Att våga tänka nytt och inte fastna i gamla 
arbetssätt

• Vikten av att ha ledningen med i förändringsresan. 
Kommunicera internt, modernisering, rusta oss för 
framtiden

• Efter att varit live med det första bolaget i två 
månader gick vi vidare med fler bolag inom 
koncernen

• Generellt väldigt nöjda med projektet och hur 
Rexor fungerar idag



Cecilia Renå

Rexor



Införande Rexor – överblick

Delmål
(aktivitet)

Faser InförandeprojektFörberedelse Förvaltning

Viktiga 
milstolpar

Baserad på avtal samt förstudie och 
i samråd med kund.

Datum styr start av licenskostnad. Rexor, dedikerad kontakt.

Tillgång till 
support/konsulttjänster.

Förstudie Parameterersättning Anpassningar Utbildning Driftstöd Överlämning 
till support.

Migrering Test och verifiering Migrering

Projektledning

Kommunikation



Snabb och smidig övergång 

• Tydlig och väl beprövad införandemodell

• Stor erfarenhet av att migrera data från PX/Maconomy etc

• Stor del standard – liten del anpassning

• Flexibel ekonomimodell på 3-8 objekt utöver Företag och Konto

• Färdiga konteringsmodeller som enkelt anpassas efter behov

• Välj bland färdiga attestflöden för tid, utlägg, fakturaunderlag, 
leverantörsfakturor etc eller skapa enkelt egna

• Dra nytta av färdiga kopplingar till lönesystem, kreditupplysning, 
fakturaväxel, CRM, valutakurser, kreditkort, bank etc.



Stefan Melander

Senior rådgivare



Källa: Radar Group – Svensk Cybersäkerhet 
2025



SaaS-tjänst “hybrid” 
Private cloud-principer för 
att hålla kunders data 
isolerat från varandra 
Public cloud-infrastruktur 
för att uppnå 
kostnadsfördelar

Några fakta

• Placering av alla servrar i Sverige - fördelat på flera olika 

platser  

• Fysiska säkerhet – MSB skyddsklass 2 

• Kundernas data i egna databaser

• Löpande sårbarhetsscanningar

• RTO ca. 24 – 72 h (core vs. integrationer)

• MDR – på gång



Försvarsstrategier

▪ Defense-in-Depth (7 olika delar)

▪ ZERO-trust – lita inte på 

någon/något

▪ Vi blir hackade – alla blir

▪ Svårt att ta sig in

▪ Begränsa spridning (zon/segmentering)

▪ Agera snabbt

▪ Högst fokus på aktuella hotbilder 

(insikt)

▪ Agera proaktivt

Medvetenhet är en nyckelfaktor!
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